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Для служебного пользования



ЕДИНАЯ ТРАНСПОРТНАЯ СИСТЕМА

Коммерческое партнерство с ИДС
Если вы не нашли ответ на интересующий вас вопрос, пожалуйста, задайте его на webtaxi.mobi@gmail.com

КОММЕРЧЕСКОЕ ПАРТНЕРСТВО
1. Вопрос: что это такое, коммерческое партнерство с Системой?
Любая значимая служба такси, действующая не первый год в реальном формате по обоюдному взаимовыгодному соглашению, и рекомендации, может стать авторизованным партнером системы. 

Имея информацию на перевозку пассажиров или грузов, она можете программно передавать ее широковещательно всем водителям такси своего города использующих единое транспортное пространство. Получая сразу за каждый выполненный заказ, цену, исходя из указанного им тарифа на свой кошелек. 

2. Вопрос: если можно, еще раз, пожалуйста. В чем состоит преимущество для службы такси в сотрудничестве с системой?

Система предоставляет своим партнерам, авторизованным службам такси, целый комплекс преимуществ:

1. Служба такси получает больший процент комиссии за заказ, чем сегодня.

2. Моментальное зачисление средств за выполненный  заказ на счет партнера.

3. Возврат дохода online заказов Системы своим партнерам пропорционально вкладу каждого.

4. Отсутствие “платежей за использование программы такси” и “абонплаты за водителей”.

5. Известно кто из водителей выполняет заказ, поэтому, качество выполнения услуги можно проконтролировать, что очень важно для клиентов.

6. Полный отказ службы от услуг водителей на информационном обслуживании и связанных с этим преимуществ.

7. Снижение фонда зарплаты за счет перевода диспетчеров в телефонистов. 

8. Отдавая заказы в систему, служба одновременно, и зарабатывает, и участвует в ее развитии, и дополнительно получает гарантированно свой процент дохода с online заказов сервиса.

9. Владелец службы уверенно трансформируется в новое поколение рынка. 

10. Отказ через время от содержания офиса, операторов и т.д. 

По сути, чем быстрее Система выйдет на промышленный уровень, тем быстрее владелец службы сможет забыть о диспетчерской. Останется одна “Объединенная диспетчерская” среди партнеров Системы.

3. Вопрос: какой процент с заказа система оставляет себе?
Неизменно 1%.

4. Вопрос: что будет с заказом, если его никто из водителей не возьмет? 

Не обработанная заявка возвращается в службу через 2 минуты.
5. Вопрос: служба может самостоятельно устанавливать тарифы и комиссии?

Да, Служба может самостоятельно на свое усмотрение устанавливать тарифы, как для клиентов, так и для водителей. Важно, чтобы это было сделано грамотно. Заказы должны заинтересовать водителей и сформировать быструю подачу машин, что удержит существующих и привлечет к партнеру новых клиентов, традиционно осуществляющих заказ по телефону.
6. Вопрос: каков процент Система возвращает партнерам?

Доход, получаемый от прямых заказов Клиент – Водитель, Система выплачивает своим партнерам пропорционально вкладу каждого. 

7. Вопрос: любая служба такси может стать партнером, и какое количество их планируется?

Нет не любая. Это должна быть служба не первый год действующая на рынке, с достаточным количеством заказов и желательно рекомендацией любого действующего партнера, ранее авторизованной службы такси. 

8. Вопрос: что нужно сделать, чтоб стать партнером системы?
Для того чтобы стать авторизованным партнером Системы, сообщите нам о своем желании на webtaxi.mobi@gmail.com 
В теме письма укажите: Название службы (Коммерческое партнерство).
В письме: с какого года на рынке; количество собственных автомобилей в такси (при наличии); контактные данные для связи, желательно: Skype, Viber. Вам будет предоставлена самая полная консультация. Есть ли рекомендация от авторизованных партнеров. По общим вопросам в России, и запроса рекомендации: +7(926)1733880 Дмитрий
9. Вопрос: что нужно сделать, чтобы начать сотрудничество?
1. Установить “Программу оператор” от Системы, и настроить в ней прием телефонных звонков.

2. Создать WMR-кошелек с персональным аттестатом.

3. Оповестить действующих водителей службы о переходе на использование Системы, и в дальнейшем услуги водителей на информационном обслуживании будут для вас, не актуальны.
10. Вопрос: какую отчетность выдает программа такси?

Информативную и полезную. Все что нужно для отчета, все есть.
11. Вопрос: в чем ваше видение?  

1. Единая Транспортная Система – это информационная среда новейшего шестого поколения рынка транспортных услуг трансформирующая его в свободный рынок независимых водителей, в котором происходят персонализированные отношения между людьми. Выводы аналитического центра http://goo.gl/6EU7um при Правительстве Российской Федерации: “Будущее таксомоторной отрасли – это преобразование ее в свободный рынок независимых водителей”.

2. Система объединяет рынок, используя кардинально новую философию и стратегию https://goo.gl/MNMG2j  

3. Система является полностью автономной, от регистрации до взаимодействия пользователей и распределения средств. Не требуется содержать офисы в городах, где она запущена.
4. Система одновременно выгодна и удобна для всех участников рынка: Водителей, Клиентов и Служб такси 
12. Вопрос: а как же Яндекс.Такси и другие аналогичные сервисы?

А как же Google? Ведь до его создания существовали и существуют Yahoo и Bing, Aol, eBay, Myway, Ask, .Netscape, Altavista и т.д. А как же Viber? Ведь до его создания существовали и существуют Skype, Google Hangouts, WhatsApp, Tango, ooVoo, Nimbuzz и так далее…

Надеюсь, вы согласитесь с тем, что невероятный по своим размерам рынок такси не сможет затормозиться на одном Яндекс.Такси, или Uber и не перестанет развиваться…

13. Вопрос: как вы планируете конкурировать с Яндекс.Такси и его аналогами?
Во-первых, Единая Транспортная Система – это новейшая Р2Р Система шестого поколения рынка транспортных услуг. 
Во-вторых, Система не ставит своей целью конкуренцию. Наша цель предоставить качественный, удобный и выгодный продукт, устраивающий водителей, клиентов и наших партнеров.

В-третьих, Система вовлекает значимые службы такси в единое пространство, оставляет их в рынке и возвращает им доход. 
14. Вопрос: какова ваша Бизнес-модель и планы? Как монетизируется проект?
Бизнес-модель Системы – абонентская, безлимитная. От $0.2 в сутки. С началом маркетинга и выходом сервиса на промышленный уровень поступления заказов, в сервис переходит не менее 60% таксистов. 
15. Вопрос: почему, против вас не смогут устраивать забастовки, как против Убер?
Доступ к Системе имеют все водители, а не избранные, как в Убер. Во-вторых, Система не демпингует, как Убер. А в связи с тем, что водители использующие платформу сервиса экономят до 99% на оплате стоимости заказов, а так же могут самостоятельно устанавливать тарифы на свои услуги использование сервиса становится очень выгодным для них. А то, что выгодно для конечного водителя, то соответственно выгодно для профсоюза в целом (т.к. профсоюз состоит из конечных водителей и отстаивает их интересы).
Мы очень искренни и открыты. У нас нет высокомерия и завышенного самомнения. Легко сходимся и дружим. Ценим значимые ИДС много лет работающие на рынке. Понимаем заложниками, какой тяжелой ситуации они оказались и в какой программной зависимости оказались. Возвращение к позитивной работе рынка в современных условиях между ИДС, Водителем и Клиентом возможно только в рамках единого транспортного пространства.

Система предлагает современные, удобные и выгодные решения. Без плавной трансформации ИДС в новое поколение рынка, у службы просто нет будущего. 

Рассчитываем, что эта интеграция станет естественным продолжением улучшения вашей повседневной работы.

